
 
 
 
Los cambios en los mercados han generado necesidade s que obligan a las 
organizaciones comerciales a tener que revisar sus planteamientos estratégicos. 
 

El Instituto Europeo de Gestión Empresarial (IEGE),  da respuesta a las 
necesidades de las empresas del sector inmobiliario, garantizando a través de know-
how, la rápida y efectiva adaptación de la empresa a las nuevas condiciones del 
mercado inmobiliario y financiero. 
 

La efectividad y rentabilidad de un equipo de venta s se obtiene a través de la 
especialización. 
 

Nuestra función en este proceso es adaptar las herramientas precisas para que esto 
ocurra verdaderamente a través de los siguientes Cursos de Gestión Inmobiliaria : 
 

♦  INICIACION A LA VENTA INMOBILIARIA 
♦ CAPTACION DE PROPIEDADES  
♦ TECNICA PARA LA BUSQUEDA DE CLIENTES COMPRADORES . 
♦  ARRENDAMIENTOS URBANOS Y TRASPASOS.  
♦  ORGANIZACIÓN Y GESTIÓN DELTIEMPO.  
♦  LA CAPTACIÓN DEL NEGOCIO INMOBILIARIO . 
♦ TECNICAS DE NEGOCIACIÓN Y CIERRE. 
♦  ASPECTOS JURIDICOS DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS . 
♦  ASPECTOS FISCALES DE LAS OPERACIONES INMOBILIARIAS.  
♦  COORDINACION DE UNA OFICINA INMOBILIARIA.  
♦  MARKETING INMOBILIARIO.  
♦  CURSOS SUPERIOR DE DIRECCIÓN INMOBILIARIA. 
 

Dirigidos a la formación y reciclaje mental y práctico de quienes a nivel ejecutivo, 
tienen la responsabilidad de alcanzar resultados positivos para su empresa, dentro del 
área comercial. 
 

Invitamos especialmente a las empresas inmobiliarias españolas a inscribir a sus 
directivos y ejecutivos comerciales en estos cursos, para competir con ventaja en 
estos momentos de crisis inmobiliaria.  
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Formación & Consultoría 

 

CURSOS TODO EL AÑO 
 

Información y matriculas: iegegroup@mixmail.com  
Teléfono de atención inmediata: 667 921 288 
 
Nota: Por razones evidentes, estos cursos se impart en a alumnos pertenecientes a una 
sola organización comercial inmobiliaria cada vez, evitándose así toda coincidencia con 
personas o equipos de la competencia y, a su vez, p ermitiéndonos ceñirnos a los 
objetivos particulares de cada organización. 
 


